Financna analyza

Spark bude v prvom roku financovany vyluc¢ne z vlastnych zdrojov zakladatelov, bez
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NAKLADY:

Jednorazoveé - 600€:

o tvorba vizualnej identity > 300€

o tvorba webstranky- s50€

o tvorba marketingovych materialov= 150€
o zaloZenie s.r.o. a administrativa~ 100€

e Mesacné - 350€:

SMM (sprava socialnych sieti) > 200€
doprava a logistika - 100€
uctovnictvo > 30€

komunikacia >~ 20€

o O O O

o Priame (pre eventy strednej velkosti)—~ 1100€
o DJ— 400€
o technika - 200€
o catering -~ 400€
o dekoracie > 100€

Nepriame (na ro¢nejbaze)—> 700€
poistenie podnikania -~ 150€
rezerva— 300€

udrzba webu- 50€

timovy networking— 200€
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PRIJMY:
ZDROJ: z platieb klientov po ukoncéeni eventu

o Servisny poplatok SPARK za sprostredkovanie eventu:
o Mmarza 15-25%



© oc¢akavany zisk / event -~ 250€

¢ Doplnkové sluzby:
© dlhodobé planovanie vac¢sieho eventu
© cena zavisipodla eventu

¢ Upratovanie po evente:
O cena zavisi podla eventu

® Vyjazd mimo KE
© zayvisi podla vzdialenosti od KE

Predpokladany zisk za priemerny event 250€.

Predpokladame realizaciu 36-40 eventov roéne (v priemere 3-4 mesacne).

POROVNANIE PRIJMOV A NAKLADOV :

® celkové naklady za 1. roK ~ 600 + 4200 + 39600 + 700 > 45100€
® celkové prijmy za 1. rok —~ 49850€ (zavisi od po¢tu eventov za rok)
® vysledok po 1. roku ~ zisk 4750€ (zavisi od po¢tu eventov)

Pocas prvého roka je pravdepodobna stratovost’projektu. Ak sa nam podari vybudovat’
spolahliva siet’dodavatelov a dlhodobych zakaznikov, tak je mozna vysoka ziskovost.

MozZné nabrat’brigadnika a automatizovat’cely biznis.



